) 101 Livres sélectionnés et proposés a la vente
par I'écrivain Frangois bon, qui utilise le
marketplace d’Amazon pour les vendre

"Ce n'est pas un choix fait a la Iégére : nous attendions depuis 3 ans que les libraires se
fédérent pour une présence de vente en ligne qui leur permette de s'imposer dans ce
marché sauvage et concentré. Il semble acquis qu'ils n'en prendront pas le chemin. Je
serais prét a changer du jour au lendemain pour un partenariat qui les privilégie : mais
aucun des grands sites de libraires indépendants ne propose ce type d'association”
Francois bon

auteur de la map : Bibliobsession,

(cette map est sous licence
Creative Commons)

Sur le fond, allons plus loin : les é éditori et l'inverse (on croule sous
les parutions a durée de vie bréve) modifient le visage des librairies. Le singulier y est moins

peuvent étre des livres de large diffusion (Alberto Manguel) ou de
trés rare présence (Paul Valet). Dans leurs magasins, les libraires fonctionnent de cette fagon :

Zoom sur un exemple caractéristique

visible. Les livres urgents, les livres nécessaires, les auteurs qui nous fondent comme / . ) P .
5 atre irditté Udes enjeux: la Librairie le Tiers Livre de

I'écrivain Frangois bon

rotation des tables, mise en avant de quelques livres coups de coeur.

Je n'imagine pas qu'un ami libraire puisse venir ici avec reproche : quelqu'un qui
fréquente ces cinquante belles et vitales librairies que nous défendons au jour le jour, et
nous sommes soudés par tant de traverses communes, n'a aucune raison d'acheter un
livre en ligne plutét qu'a son passage a la librairie. Au contraire, les recommandations
tiers livre peuvent contribuer a faire naitre a leurs fidéles des envies, une demande
précise de découverte ou relecture. Frangois bon
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- Le marketplace (site de marché en francais selon la
= traduction adoptée par le Journal Officiel du 30 janvier
2005) est une galerie commerciale virtuelle mise a
disposition des internautes. Il regroupe une offre
provenant de partenaires tiers, particuliers et
professionnels. le site se rémuneére par une commission

-
sur chaque ion. pour le qui
expédie la commande une telle association permet surtout
de meiux exploiter le stock.
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